
造价咨询AI转型方案

25年AI进展

国家、行业

国家最新指导文件

行业最新报告

大模型发展

一年内能力提升45%，按线性增长25年底提升
70%，但事实上科技是指数级增长的...

开源项目24年增长40%，尤其是ds的开源和廉
价，ai应用发展迅速

多维表格、wps

智能体发展

2月底培训员工时，智能体还需要编制工作流来
手搓，那时候叫捏机器人

24年10月份的产品构思，半年就过时了

3月初第一个号称“通用智能体”出现

4月已经雨后春笋般相似产品冒出

目前完成的质量一般，但发展的速度太惊人

协议技术发展

mcp-3月

工具能象USB一样连接上大模型和智能体

a2a-4月

智能体之间的互联

行业竞争范式改变

指数级发展的技术迭代，应用落地加速改变工作

模式

行业格局分析

未来

行业平台产生：地产业务背景的科技公司有先发

优势——算量套价和业务流程ai化

中国ai科技公司300强

咨询范式改变：二八定律，80%的基础工作ai完
成，20%的判断调整及零星工作人工审核！

地产合作模式改变：由甲（地产）乙（咨询）合

作变为甲（地产）丙（平台）合作，乙（咨询）

复核模式？

改变的影响评估：

地产：业务提效

平台：业务垄断？

咨询：业务衰减？

目前

个人

大量个人在尝试，应用效果不算理想

平台

明源:：最大的对手！深耕数据领域，ai已经布局

广联达：最好的合作伙伴？也可能是最可怕的吞

噬者？

造价公司

华阳：在布局及行动

中量：已跟广联达在合作

地产公司

越秀

万科

未来将至，是风险也是机会。科技公司还是咨询

公司能成为行业平台？科技公司成为平台则迎来

大发展，咨询公司不能承接这波洪流则可能被颠

覆？科技公司领先不止一步，但咨询公司还有机

会...

业务产品设计

外部宣传 用ai宣传公司业务，也用ai宣传展示公司在拥抱ai

内外信息打通，避免信息孤岛；打破语言隔阂，

国内外业务沟通顺畅。

群聊信息整理及监控

搭建垂类智能体

工作流梳理，业务ai上线

造价师智能体初步框架

建立知识库与知识图谱

细分专业的智能体

数据质量监控智能体

全链条检测、自动警报、智能解决或强制人工介

入、自动总结生成案例推送全体

要把完整业务灌输给ai，流程、逻辑、规则、指
标、时间！地区！规范！现状！常识！等，不合

符标准的即时发送信号

未来的数据监控的风险点估计是现场实际情况与

规范与方案的冲突，未来的数据大概率都是ai流
程自动化生产，应该满足规范与图纸要求，但现

场条件的输入和比对可能是数据监控的重点。

不一定按图计算就是对的！！！

数据可观测性检查、基于规则的测试、指标监控

和无监督机器学习可以组合使用，以实现前面提

到的检测、警报、解决和扩展的目标。这一策略

在为真实数据质量风险提供高覆盖率的同时，能

够最大限度地减少误报，且不需要大量分析师来

专门处理这一问题。

现场实测实量智能体

地表：无人机遥感测绘

地底：详勘和管线勘察

构件：照片（激光相机）

跟汽车的自动驾驶一样，不仅按规则按路线行

驶，还要按实际道路状况随机应变！

市场价格智能体

节点监控智能体

工期计划、出图计划、采购计划、实际开工节点

来监控数据及时性：可用多维表格的台账实现自

动监控

进度款支付智能体

进度款支付结合现场进度影像照片，自己的眼睛

更高效可靠

结合施工进度计划，动态调整现金流预测（如某

工序延迟导致的资金占用成本增加）

1
区块链技术可用于政府工程关心的工人工资支付

监控

方案统筹智能体

1、关注各分部分项工程的相互关系，提醒相互矛
盾事项；2、审核方案是否满足规范是否有优化
空间；3、各方案优劣分析、敏感性分析。

规范制度智能体
学习对比新旧规范变化及要点；学习国外制度文

件。

工艺材料智能体
自动收集最新材料及最新价格，匹配方案节省造

价

合同分析智能体

土方工程智能体
结合高德mcp协议，自动计算运距；设计模型，
完成开挖方案及方量计算。

消防工程智能体 商业住宅办公/不同面积

空调工程智能体 机型/冷量/管道

电梯工程智能体 数量/梯速/载重/其他要点提醒

智能化工程智能体

道路管网工程智能体

燃气工程智能体

铝合金工程智能体

景观工程智能体

链接软件

广联达

bim

信息价网站

定额站

多维表格

WPS

训练垂直大模型

落地前三步

提示词工程，全员参与，收集分类规范

提纯数据，用ai工具来持续监控数据质量

打通系统，防止数据隔离

订立标准，防止数据混乱

剔除或补充，防止数据错误或缺失

知识库搭设，rag搜索增强

大模型微调 自定义问题学习

持续投喂数据，无监督学习

整合平台

尽量形成公开信息入口，形成黑洞效应

数据持续挖掘

资源变现

差异化产品：                                                           
具体业务梳理、行业对标、实施过程中优劣条件

分析判断

标注数据蒸馏成小模型，走廉价路线或者做进硬

件里？

发力数据提炼加工，科技公司对专业数据没咨询

公司敏感

适应海外业务的模型？

异业联合？

三个方向：数据、硬件（无人机）、痒点

组织形式改变

AI架构团队

业务架构

业务场景AI化及数据战略管理

AI工具及数据资产流通与变现

数据架构 旧有数据“资源”治理，升级后数据“资产”管理

技术架构 AI工具搭设，数据资产开发

配合团队

基础业务人员转型：复审参与、零星工程、专业

研究、客服（协调答疑）、业务推销

硅基员工

出海业务

转型落地策划

内部

系统策划

算力：用好云端；算法：拥抱工具由点成线；数

据：质量可靠、成体系多关联。

要素：数据、场景、人力

功能：

链接：按功能来联系使用要素

打通流入流出系统

反馈延迟

全员普及

ai知识扫盲培训

鼓励使用：问题收集、需求收集、有效提示词收

集

用coze空间做专业培训课件，技术与专业共成长

团队组建

造价专家+AI技术

业务梳理场景选择

资料库—知识库—应用库

部门互动 例如酒店管理系统

信息打通，各环节插入智能体管理，设置大脑综

合全部关键信息

备份机制

防止大模型幻觉，做好安全备份，以便复核修正

ai使用信息收集

分步落地

1、智能体                          
2、工具连接                     
3、垂直模型 （优质的有
效数据及相关全套资

料）                             
4、 平台封装                    
5、硬件产品？       

提效提质 自动化、协同化、智能化，主动拥抱ai技术

外部

寻找同行支持？联合应对科技公司！

寻找合作软件公司：良友？飞书？wps？

寻找合作硬件厂家？或许造价ai硬件也是一条剑
走偏锋的破局之道！

寻找数据智能厂商？

咨询公司业务收集 CZ

工程技术咨询

可ai，编制知识库，自动出报告

操作难点：

招标代理

项目管理

造价咨询

主要形式

全过程

复审

驻场服务

主要工作

做法对标方案优化

可ai，编制各家做法知识库，按项目条件出做法
建议

操作难点：

目标成本编制

合约规划

界面划分

合同条款

甲供材管理

采购计划

预结算编制

变更签证审核 工程量很难复核，零星定价难

现场收方

隐蔽工程

无效成本

付款审核

水电费及各合同相互扣款

台账管理

内业

造价师智能体（初步设想）
命令输入（编制预结算、审图意见、规范查询

等）；资料上传（cad、pdf、照片等）

插件：CAD转大模型可阅读格式

大模型解读命令、调用企业知识库及审核资料

（cad图纸需转换格式）

调用api对接信息价网站（爬虫？）

调用api对接广联达启动套价算量

审核意见文本输出

大模型整合表格、意见，输出报告（图纸意见、

算量套价文件、结合工期预估价格变动影响等）
企业知识库

房地产行业对的造价业务冲击的推演

-50%：房地产业务今后体量

+30%=50%*60%：房地产业务日后的非常规咨
询业务（预估剩余10%的房地产开发商，剩余
10%的人做不完剩余50%的活（即剩余5个人的
活，但只有1个人在编，一个人顶俩，也有剩下
3/5=60%的常规工作要外包）)

20%的房地产业务会衰减（但要承接住30%的非
常规业务）

但AI技术对造价业务的影响估计比房地产衰落的
影响更大


